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ste curador, asesor de co-

leccionistas e institucio-

nesen Chile, Argentinae

Inglaterra, experto en
pintura y escultura del siglo XIX
y principios del XX, Marcos Ble-
del, se ha mantenido en un muy
bajo perfil, reconoce en su sobrio
y refinado departamento en San-
tiago, en donde vive

Marcos Bledel: “La vuelta
al impresionismo es una realidad”

desde 1994 rodeado
de piezas especiales,
junto a su sefiora
Maria Teresa Irarra-
zaval, “mi puntal en
todo lo que hago”.
“Parami, el arte no
es un comodity, es al-
go para gozar toda la
vida”, afirma. De
profesion veterina-
rio, debido a su pa-
sion por los caballos,
vivié en un campo
familiar al sur de
Buenos Aires, “lo
que fue esencial: ahi
nacié mi capacidad
de observacion de la
naturaleza, del color

y de la belleza, antes
de leer la pintura”.
Saco su titulo de ve-
terinario, pero nunca ejercio y se
dedicd al arte.

Unode los pintores clave en su
camino es Florencio Molina
Campos, reconocido criollista ar-
gentino. “En el Museo Las Lilas
de Areco, dedicado a él, sigo mi
pasién como curador desde hace
50 afos”. Pero también su entor-
no familiar ha sido esencial. Su
bisabuelo Antonio Santamarina
(1880-1974) —quien murid
cuando Bledel tenia ya 22 afios—
fue uno de los coleccionistas de
arte mds importantes de Suda-
mérica. “Compro obras desde
Delacroix a Picasso. Fue un van-
guardista en el arte y ejerci6 co-
mo presidente de la Asociacién
de Bellas Artes en Argentina”.

—¢Tuvo algo que ver con las
grandes pinturas que se ven en
el Museo Nacional de Buenos
Aires?

“Si, hay varios cuadros dona-
dos por él en el museo. Parte de la
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Mary Cassatt, "Retrato de nifia con sombrero
rojo”. Una impresionista en quien fijarse.

coleccién Santamarina estd en el
Museo de Bellas Artes, como los
Rodin y la coleccion mds impor-
tante de impresionismo, con ar-
tistas como Corot, Degas, Renoir,
Pissarro, Toulouse-Lautrec, Vui-
llard, entre otros”.

COLOR, ARMONIA Y BELLEZA

Santamarina lo impulsé a co-
leccionar. “Un dfa compré un
grabado de Toulouse-Lautrec,
que pensé era de un tiraje reduci-
do y me puse a estudiarlo. Surgié
ahf un gran interés por la investi-
gacién. Comenzaron a consultar
mi opinién y tuvo eco. Compré
cuadros con gran esfuerzo, en los
anos 90, y al empezar a crecer se
consolidé mi dedicacién como
asesor y curador. Partf con pintu-
ra espanola y francesa del siglo
XIX, Sorolla, Romero de Torres,
Sotomayor. Luego un coleccio-
nista y mecenas argentino me dio
la oportunidad de viajar para
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MARY CASSAT

El curador argentino habla sobre tendencias, en qué artistas
invertirfa hoy y subraya un regreso a la belleza en el arte. Es
bisnieto del mecenas Antonio Santamarina, quien doné notables
pinturas impresionistas al MNBA de Buenos Aires.

Marcos Bledel estaca también a Berthe Morisot, cuiada de Manet.

comprar grandes obras y aseso-
rarlo a través de mis ojos...".

En 1994, durante un remate en
Londres, cuenta: “V{ un cuadro
de Van Gogh de la primera etapa,
que es menos conocida, estaba
muy bien pintado, pero no me
cerraba bien una parte lateral de
la pintura. Se acercé un inglés
que compartié mi observacion y
me dice, al enterarse de que soy
argentino: “Yo soy John Strauss,
el autor del libro catdlogo inter-
nacional de la coleccién de Anto-

e

nio Santamarina’’.

—¢Y cémo ve el mercado glo-
bal de pintura en la actualidad?
“La vuelta al impresionismo
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esunarealidad; luego, la pintura
de la posguerra aparece muy
fuerte y hay artistas como Rot-
hko, Bacon, Pollock que intere-
san mucho. La belleza esta vol-
viendoy vaavolver, loquenoes
una critica alo que es el arte con-
tempordneo, sino quea la volati-
lidad y alainformacién saturada
que ha impulsado una recupera-
cién del arte impresionista y po-
simpresionista, un arte que tiene
una belleza para convivir. Muy
distinto a lo que ha sido el arte
conceptual, donde la idea es lo
mds importante. Y aunque ha
bajado el mercado en pintura
realista, las ventas del impresio-
nismo han subido entre un 20 y
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un 30 por ciento”.

—¢Qué artistas despiertan es-
pecial interés hoy?

“Bonnard, Monet, Pissarro.
No son tantos. Hay mucho inte-
rés sobre Klimt. En los posim-
presionistas Van Gogh y Gau-
guin, quien dio el impulso a los
Nabis y ahi estd Paul Sérusier,
quien pinté el famoso ‘El talis-
man’, que es una abstraccién del
color, la turbina que se prendié
en los coloristas. Vienen los fau-
vistas de enorme demanda... Y
ese filtro del color, jde armonfa y
belleza! llega hasta el 2026. Es-
toy abierto a la belleza de la pin-
tura contempordnea (a la entra-
da de su casa hay obra de un co-
lorista de hoy chileno).

“En el mercado latinoameri-
cano o sudamericano —preci-
sa— parte por comprarse el arte
nuestro o relacionado, como es
el caso de un Matta o Torres Gar-
cfa. Por supuesto, que hay colec-
ciones que tienen artistas como
Magritte, Mondrian, Pettoruti”.

Bledel devela a “El Mercurio”
un aspecto mds desconocido del
mercado: “Hoy las casas de re-
mate internacionales acttian con
los privados. Alrededor de un 25
por ciento son operaciones pri-
vadas de colecciones muy im-
portantes, sobre las que no quie-
ren decir qué venden, y si no
venden esas obras las llevan al
mercado y las piezas aparecen
como recién puestas en el mer-
cado, frescas”.
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“Precio incluye descuento

—Y en estos tiempo de gue-
rra, ;sigue el arte como un buen
refugio?

“iAbsolutamente! Pero hay
que saber qué es una inversion
en calidad y que sea, en ese caso,
lo mds cercano a liquidez; el arte
contempordneo en general no lo
es. Hay obras de dos mujeresim-
presionistas, como Berthe Mori-
sot y la americana Mary Cassatt,
que son las que yo compraria
ahora. Veo una buena oportuni-
dad. Morisot, mujer de Eugéne
Manet, hermano del pintor, para
quien fue sumodelo y con quien
habrfa tenido amorios, participé
en la primera exposicion de los
impresionistas, en 1874, y hasta
mediados de la década de 1870.
Fue muy importante en el movi-
miento y esla tinica mujer que se
atrevio a participar fuera del sa-
I6n de Parfs. Y la pintora esta-
dounidense Mary Cassatt fue in-
vitada por Degas a participar en
muestras impresionistas; el
grueso de su coleccién estd en el
Metropolitan Museum de Nue-
va York. Su gran fuerte en el arte
eran los retratos de ninos y las
maternidades”.

—¢;Cémo observa el panora-
ma en Chile?

“Ha habido bastante movi-
miento en los ltimos 20 y 30
anos, y las galerias han tenido un
rol muy importante, aunque es
dificil ser rentables. Pero han au-
mentado los coleccionistas. Hay
interés en pintores iconograficos
o precursores como Rugendas,
Charton de Treville, los pintores
viajeros. Mochi sigue teniendo
también una gran demanda, lo
mismo y siempre Somerscales,
Pedro Lira, Juan Francisco Gon-
zdlez, Pablo Burchard, Helsby y
sigue la lista...”.
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Charla “Dejarir en las relaciones”

11 de mayo a las 19.00 hrs en Teatro Nescafé de las Artes

Esta charla que trata sobre los vinculos entre parejas, es una instancia que invita a comprender

que dejar ir no es resignacion, sino un acto de concienciay amor. Invitamos a nuestros socios a mejorar
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su calidad de vida y la de su entomo cercano, aprendiendo a vivir procesos de cambio intemo.
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20z
Dcto.

En inscripciones disponibles en Ticketmaster

Socios

25:
Dcto.

En inscripciones disponibles en Tienda Club

Contacta a
tu ejecutivo

Todos los viernes junto a El Mercurio

EL MERCURIO &
WIKEN

VENTA DIRECTA
223301794
2 2330 1221

Venta de entradas charla: en Casa Club de Lectores (Av. Santa Maria 5542, Vitacura) y en www.clubdelectores.cl/tienda




