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neluso a través de la pantalla se

siente la fuerza y el entusiasmo de

Trini Vergara (Santiago, 1960),

quien, en la mitad de su vida
—“bueno, no sé si voy a llegar a los 120,
pero no importa”— lanza una editorial
con nombre propio y dos colecciones:
Motus, de thrillers, y Gamon, dedicadoal
fantasy, un géneroen el que misterio, mi-
tologfa, magia, terror y romance se com-
binan en distintas d

En estos dias, Trini Verg'an “asiste” a
la Feria del Libro de Londres, donde se
ha reunido de manera virtual con agen-
tes de diferentes paises. Valorala eficien-
cia de esos encuentros, que “a veces du-
ran solo 20 minutos”, pero reconoce que
“todo el mundo estd echando de me-
nos”. Tras esas reuniones recibird en su
correo —calcula— unas 300 novelas pa-
rarevisar y elegir con Lucila, su “editora
ybrazo derecho”. De una seleccién simi-
lar surgieron los cuatro libros con los
que ya cuenta Trini Vergara Edicione
Ladltima sonrisa de Sunder City, de Lu-
ke Arnold, y Reyes de la tierra salvaje,
de Nicholas Eames, en la coleccion Ga-
mon, y Lachica que se llevaron, de Char-
lie Donlea, y El juicio de Miracle Creek,
de Angie Kim, en Motus.

Publicados en Argentina, México y
Espafia, donde la editorial tiene oficinas,
sus libros también se imprimen en Chile
y son distribuidos por Catalonia.

Enseiia el cable a tierra

Para Trini Vergara, el sello que lleva
sunombre esalgo asf como su mster, en
el que probard todos los conocimientos y
Ia experiencia adquiridos durante mas
de treinta afios en la industria editorial.
Un mundo al que ingresé de la mano de
sus padres, pero en el que se gan6 un lu-
gar propio, llegando a liderar, entre 2015
2017, la Cémara Argentina de Publica-
ciones, una de las dos asociaciones gre-
miales del libro en el pas vecino. Hija de
Javier Vergara y de Gabriela Cruz, quien
trabajé codo a codo con su marido en la
construccién de una gran editorial que
tuvo oficinas en siete pafses de América
Latina y en Espafia, Trini Vergara crecié
entre libros y manuscritos. En Santiago,
Barcelona y finalmente en Buenos Aires,
donde su padre fundé el sello Javier Ver-
gara Editor a mediados de los 70.

A la hora de entrar a la universidad,
Trini Vergara se inclind por la Economfa.
“No me parecfa muy ttil estudiar Letras
—reconoce—. Yo soy muy pragmitica,
siempre, y ese lado mio me dijo yo voy a
leer toda mi vida porque he nacido entre
libros. No voy a aprender latin, okey, ni
griego, pero voy a saber de niimeros”.

—Es esa parte la que mds les falta a
los editores?

“Esla que falla. Yo he dado clases en la
carrera de Edicién y el primer error que
encuentro, y muchas veces lo he dicho,
es que esta carrera debera estar dentro
de la facultad de Economia; en cambio,
estd en la facultad de Filosoffa y Letras.
Los chicos y chicas aprenden mucho de
literatura y de preparacién de los ma-
nuscritos, de edicién, de correccién, in-
cluso algo de produccién, pero muy po-
co del negocio. Yo doy clases de cable a
tierra: vamos a hablar de plata. Si no, no
te dura la fiesta”.

Después de diez afios en Javier Verga-
ra Editor, donde empez6 haciendo la
prensa, Trini tuvo que seguir un camino
propio. “Yo salf en el momento en que
mi padre decide que la mejor oportuni-
dad es la venta de la editorial a un grupo
grande espafiol (Grupo Zeta). Al princi-
pio fue un shock”, recuerda. Fue enton-
ces cuando busc una socia “y armamos
una editorial muy bonita de libro ilustra-
do, que hoy todavfa sigue adelante”.
V&R se desarrollé en Argentina, México
y Brasil, en portugués, lo que “fue una
hazafia”, asegura. “Pero mi socia murié
el 2011 de un cdncer fulminante y vino
una época de tratar de acomodarnos to-
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0s”. Fueron afios en que, sefiala, “yo
vefa la transformacion digital de la in-

—;Cémo ve la relacién entre calidad
y entretencién, que para algunos son

dustria, a-
cer el cambio o incorporar las tecnolo-
gfas. Entonces vendi mi parte y el 2018
quedé lista para algo nuevo”

En una etapa que ella considera “de
transicién” desarroll$ interesantes ini-
ciativas gremiales y fundé Entre edito-
res, un proyecto con actividades para el
sector, como el coloquio El futuro de la
edicién que se hizo durante tres afios y
debi6 suspenderse por la pandemia.

Una oportunidad en el thriller

Peroella “ya venia con la idea de la edi-
torial”, afirma. Y tenfa claras sus defini-
ciones. “En lanovela hay dos grandes gé-
neros de publico general, el roméntico y
el thriller. Yo dije ‘quiero un proyecto que
tenga uno de los géneros de gran publi-
o', y amf, personalmente, me interesan
mis los thrillers que la novela romantica;
ademds hay mucho editor que estd ha-
ciendo eso. El thriller, en cambio, se re-
nueva todoel tiempo y hay muchos auto-
res internacionales que
se pierden. Antigua-
mente llegaban porque
las editoriales tomaban
sus decisiones desde es-
te lado del Atldntico,
pero ahora los grandes
grupos compran los de-
rechos mundiales y co-
moel objeti

—Es uno de los prejuicios més absur-
dos, fundado en que hay casos, claro, pe-
ro también en cierta sana envidia, diga-
moslo asf, de los libros muy buenos que
se venden poco. Acd es donde uno dice
“yo elijo mi lugar bajo el sol”. Cuando
dices literatura comercial parece que di-
rectamente es pésima, por eso yo uso la
palabra entretenimiento, o como se dice
en Chile, entretencién. El entreteni-
miento es algo muy serio y muy saluda-
ble, muy respetable, y sobre todo, algo
queamitoda lavida me interesé mucho:
una puerta de entrada a la literatura.
Cuando tu tienes gente no lectora, no le
vayas a dar una de estas novelas muy li-
terarias, jdale una de estas entretenidas!
Entonces entra por un tubo, y dice “wow,
no crefa que lo podia pasar tan bien”.

La cuarentena, afirma, lo ha dejado
clarisimo. “Las estadisticas en el mundo
entero son de aumento de la lectura, de
gente que ya lefa y de nuevos lectores.
Ese aspecto de lo que yo hago me intere-
sa muchisimo”. Y enfatiza: “Entreteni-
miento con calidad”.

—Usted que es de niimeros, ;c6mo se
atrevi6 a lanzar este proyecto en plena
pandemia?

—Uno estd en esta vida no sabe hasta
cudndo. Incluso la pandemia nos deja
muy claro lo provisorio que es todo, pe-

para sus sedes de La-
tinoamérica es que mds de la
mitad del catilogo estc dedi-
cado a autores nacionales, y en
buena hora, les queda menos
espacio para lo que se publica o
se compran los derechos en Es-
pafia. Son dos o tres para Améri-
ca Latina. Ahif'es donde yo he vis-
to una oportunidad”. El fantasy,
por otra parte, “no es tan masivo,
pero hay una comunidad su-
per fiel y muy interesante de
fans de este género”.

Si bien la editorial contempla
a mediano plazo convocar a au-
tores latinoamericanos, por aho-
ra estd enfocada —y de manera
muy novedosa—en la traduccién
de libros de distintas partes del
‘mundo. “Traducimos en Argenti-
na, donde hay una alta calidad
de trabajo, y luego en Espania  ysi"
tenemos un equipode correcto- | %
res que reescriben, practicamen-
te. Entonces nacen dos libros
completamente independientes,
con ISBN distinto”, explica.

“Maltrato flagrante”

Lo mismo ocurre con el e-
book, “y lo més jugado de
todo”, con el audiolibro.

“Si ya es caro hacer un au-
diolibro, lo multiplicamos
por dos. Pero la inversion

s la misma, porque si gra-

bas en el espafiol de Espania
no vas a vender ni uno en
Latinoamérica”. Las ver-
siones espafiolas son, para
ella, un “maltrato flagrante” a
los lectores de este continente.
Trini Vergara Ediciones
también imprimird en nues-
tro pafs, pero con un modelo
distinto. “No me da el cuero
para abrir todavia una casa
en Chile —reconoce—,
aunque serfa precioso”.
Por eso ha llegado a un
acuerdo con Arturo Infan-
te, duefio de Catalonia y una
persona de su total confian-
za. “El es distribuidor, pero la
idea de imprimir all4 es exce-
lente, porque el thriller y el fan-
tasy son libros donde puede
aparecer de repente un bestse-
ller, y no puedes perderte la reim-
presién inmediata”.
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roesoyoyalo ), he tenido
desgracias en mi i ida, perds a mi
mamd, a mi papd, una hermana,
mi socia. Y la verdad es que en la
mitad de la vida uno dice bueno,
quéeslo que no he hecho, qué s
lo que me gusta, qué quiero ha-
cer, cudl es el valor de mi tiem-
po, de mi paso por este mundo.
Esaesmirespuesta: yoséhacer
esto, entonces o quiero hacer
en las mejores condiciones. Yo
tenfa pendiente hacer las cosas un
poquito my way. Por ejemplo, pa-
ra mi, el proyecto de un libro,
desde que lo contrato hasta que
sale, son dos afios, no seis meses.
Y eso cambia todo.
Es decir, con el ritmo de los
editores independientes. “Cla-
10, que nose vuelven locos por
cumplir un programa de tan-
- tasnovedades por mes, lo que baja
la calidad enormemente, no solo
de los libros, sino del trabajo, de-
| jas de disfrutarlo, deja de tener
sentido lo que estds haciendo,
estés corriendo, te dicen que
cumplas con el presupuesto,
que no corrijas més, no hay
tiempo, a imprenta”.

—También hay muchas edito-
riales que desaparecen.

—Yo hago la diferencia entre
editoriales independientes lla-
madas a instalarse como un
proyecto serio a mediano pla-

20, consus planes estudiados y
con ganas de seguir adelante,
de crecer. Y otros que estdn
probando. La pregunta clave
es: quiero vivir de esto 0 no. Si ti quie-
res vivir de ser editor, hay condiciones
de rigor, y ahf viene el tema de hacer tu
previsiones, calcular tus costos. Hay
gente de Word y gente de Excel, los edi-
tores tienen que ser de las dos, o tener en
el equipo a alguien del otro lado. Tienen
que trabajar el Word con el Excel.

Sobre las lecciones que ha dejado la
pandemia, cree que el e-commerce ha lle-
gado para quedarse, pero que los libre-
ros no deben tener ningan miedo de
que “los editores vendamos directo con
nuestro carrito”. Porque una segunda
transformacion que debe venir es que el
librero vaya recuperando su rol. “Ellos
son recomendadores, ayudanal filtro, y
las librerfas siguen siendo un lugar
muy importante, porque representan
el 80% de las ventas o mds, en todos
nuestros pafses”.
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